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gérant associé, Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

janv. 2018 / déc. 2022 gérant associé

janv. 2017 / janv. 2018 Commercial
STOLDREW Sp z o
Marché francophone: étude technique des dossiers, chiffrages usine, suivi commercial.

févr. 2015 / Référent technique de l'entreprise
SAS Distrimat
 Mise au point technique des commandes, étude des dossiers d'appels d'offres, suivi 
des dossiers, interface fabricant/ clients professionnels. 
 Sélection et validation des fournisseurs de menuiseries zone Europe, vérifications 
normatives et réglementaires pour le marché français, 
 Visites techniques et commerciales pour la mise au point des ouvrages, validation
des 
contraintes liées à la mise en œuvre par les clients grands comptes (EIFFAGE, FAYAT, 
BOUYGUES CONSTRUCTION.)

févr. 2014 / juin 2014 Performance Energétique (DPE) pour l'enveloppe du bâtiment.

juin 2011 / nov. 2013 Responsable régional Rhône Alpes
MISCHLER fermetures
industrielles, collectives, habitat, fabrication pour les professionnels, pose de
fermetures 
industrielles et collectives.Reprise du secteur Rhône Alpes, et développement
commercial. 

 Animation du réseau des professionnels serruriers, métalliers, fermeturiers . 
 Recherche et mise en place de nouveaux partenaires installateurs. 
 Visites sur chantier ou entreprise pour assistance et conseils de pose des produits. 
 Prescription des produits auprès des bureaux d'étude construction, ingénierie 
industrielle, concepteurs de bâtiments.

janv. 2008 / déc. 2011 Technicocommercial

bâtiment 
 Secteurs : 01/39/71/21. Clientèle : menuisiers, agenceurs, installateurs. 
 Interface technique entre les clients installateurs et les fabricants. 
 Fonction commerciale et conseiller technique: préconisation du produit selon sa
destination 
et son usage final, formation produit et étude de la concurrence auprès des
installateurs. 
 Développement continu de la clientèle. 

 Gestion administrative et commerciale de la société: devis, factures, relation avec la
banque, 
négociation avec les partenaires fabricants.

janv. 2004 / déc. 2007 VRP multicartes
Fabricants Berthaud/Aluplastor/Garatec/La Vénitienne/ Bettenfeld portes
basculantes
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 Vente de menuiseries bois/aluminium/pvc, portes de garage et volets roulants
auprès des 
professionnels. chiffre d'affaire augmenté de 12 %.

janv. 2000 / janv. 2004 Technicocommercial
Groupe WINSOL Belgique
 Vente de stores, volets, portes de garage, menuiseries, grilles et rideaux métalliques
 Création du secteur Ain/Jura/Saône et Loire/Côte d'Or 
 Chiffre d'affaires 500 000 € / an en moyenne sur 3 ans. 
 Augmentation de 100 % en deux ans 
 Mise en place de partenaires storistes, fenêtriers, serruriers

janv. 1998 / déc. 1999 VRP multicartes

janv. 1995 / déc. 1997 Technicocommercial en menuiseries et fermetures
SAFI  39700 FRAISANS

janv. 1993 / janv. 1995 VUILLERMOT  39570 MONTMOROT

janv. 1990 / janv. 1993 Auxiliaire de bureau
la Direction des Services Fiscaux Lyon 3 ème
déclarations dans le cadre de la révision foncière de la ville de Lyon.

DIPLOMES ET FORMATIONS

/ juin 2014 FORMATION EN INFILTROMÉTRIE RT 2012 + DPE
SIRTEME

sept. 1986 / juin 1989 deug droit  BAC+2
Université Lyon Jean Moulin

/ juin 1988 Brevet d'Etat d'Educateur Sportif Football
CREPS de Chalain et de Dijon

/ juin 1985 Baccalauréat série A2 Lettres/ Langues  BAC
Lycée Jean Michel à Lons Le Saunier

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais Courant

Allemand Courant

Français

CENTRES D'INTERETS

Bricolage, décoration, l'architecture intérieure, tennis de table en compétition
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